Recarga o
tu envase % ¢

CONTACTO

ventas@ecodispensa.com

GRUPO DE TRABAJO

Gisela Etcheverry

MISION

Ayudamos a comercios minoristas y
emprendedores de productos de limpieza
a granel a reducir drasticamente sus
costos operativos, pérdidas por derrames
y tiempos de atencién, mediante vending
machines de recarga automatizada que
digitalizan el control de stock y ventas con
monitoreo en la nube.

INFORMACION DESTACADA

EcoDispensa introduce un modelo de
venta automatizada que ya es una
tendencia de rdpido crecimiento y éxito
probado en mercados lideres de la region
como Mexico y Peru

ECODISPENSA

Resumen EJECUTIVO DEL EMPRENDIMIENTO

EcoDispensa es un modelo de negocio de triple impacto que automatiza la
venta de productos de limpieza a granel mediante maquinas expendedoras
inteligentes

PROBLEMA

-Mano de Obra Intensiva: El tiempo del comerciante se va en lavar,
desinfectar, almacenar bidones de 20L, trasvasar, etiquetar y embotellar
manualmente.

-Pérdidas Operativas: Derrames frecuentes de quimicos, imprecisiéon de stock

-Barrera de Crecimiento: El crecimiento de las ventas bajo el modelo
tradicional requiere un aumento lineal y costoso del esfuerzo fisico.

POTENCIALES CLIENTES

-Emprendedores del sector: Negocios activos que necesitan automatizar el
fraccionamiento y stock manual para dejar de perder tiempo y dinero en
tareas operativas.

-Retail y Supermercados: Comercios que buscan modernizar sus puntos de
venta con tecnologia vending para diversificar su oferta de forma limpia,
rapida y eficiente.

-Consorcios y Empresas: Organizaciones que demandan soluciones
centralizadas y automatizadas para optimizar la compra y distribucion de sus

insumos de higiene.
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SOLUCION

Un sistema tecnoldgico "llave en mano" que realiza el despacho de manera
rapida, limpia y precisa, infegrado con un software de monitoreo en tiempo
real para control de stock mas soporte técnico y capacitacion.
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